Ehrgeiz, Ziele und Durch-
haltevermogen sind ebenso
wie Organisationstalent und
Offenheit fiir Neues person-
liche Erfolgfaktoren von Un-
ternehmerinnen und Frauen
in fithrenden Positionen. 40
weibliche Fuhrungskrafte hat-
ten Judith Spreitzer, Claudia
Schérghofer, Tanja Wieser und
Magdalena Stubauer im Rah-
men ihres Matura-Projektes an

der HAK Waidhofen befragt |
und waren neben weiblichen |-
Starken — Teamfahigkeit, das |

Aushalten von Mehrfachbela-
stungen, Einfithlungsvermo-

gen — auch den Herausforde- SR

rungen auf den Grund gegan-
gen. Genannt wurden hier die
Faktoren Vereinbarkeit von
Familie und Beruf, Zeitma-
nagement und Verantwortung
fur die Mitarbeiter. Belastend
finden 45 % der Befragten
die knappe Freizeit, 23 % das
Tragen der alleinigen Verant-
wortung sowie das finanzielle

Der Vorstand des Unternehmerinnen-Netzwerkes mit den HAK-Maturantinnen
im Foyer der Volksbank Alpenvorland

Prasentiert wurde die Analyse am Don-

Risiko, die Trigheit der Gesellschaft in Be- nerstag, dem 25. November 2010, in der
zug auf Verinderungen finden vor allkm Volksbank Alpenvorland den Mitgliedern
F?“Fﬂ i F“hmngsl”sm?’?e“ schwer er- des Unternehmerinnen-Netzwerkes, das als

triiglich.

Auftraggeber der vier jungen Damen fun-

gierte.

Wie verhandle ich erfolgreich?

Zwei Profis auf ihrem Gebiet ga-
ben danach Einblick in ihre Berufs-
welt sowie Tipps, wie Verhandlungen
erfolgreich vorbereitet, gefiihrt und
abgeschlossen werden konnen bzw.
wie eine gewinnbringende Kunde-
Bank-Beziehung die Erwartungen
beider Seiten erfilllen kann. Wirt-
schaftsmediatorin Dr. Christa Fi-
scher-Korp legte ihren Zuhorerinnen
nahe, vor einer Verhandlung Be-
dingungen zu priifen, das Blickfeld
zu erweitern, etwaige Folgen abzu-
schitzen und Ziele exakt zu definie-
ren. Spezielle Verhaltensmuster von
Frauen stellte sie jenen von Minnern
gegeniiber, um Eigendynamiken im
Gesprichsverlauf ~ erkennbarer zu
machen.

Als  Kommerzkundenbetreuerin
der Volksbank lief sich Mag. Edith
Pialek im Anschluss in die Karten
blicken, zeigte mogliche Konfliktpo-
tentiale, die einer guten Zusammen-
arbeit von Kunde und Bank abtrig-

lich sein konnten, auf und brachte Fallbei-
spiele aus der Praxis.

Themen, die beim Buffet fiir Gesprichs-
stoff sorgten!



